DE STAND VAN ZAKEN WINSHUTTLE.
OMTRENT NPI-PROCESSEN ® CTAC
VAN PRODUCENTEN

In de zomer van 2019 hield Winshuttle een
enguéte onder 199 professionals die
betrokken zijn bij productlanceringen voor
grote fabrikanten met een SAP ERP-systeem.
Dit zijn onze belangrijkste conclusies.

www.ctac.nl/winshuttle

Vandaag de dag is wendbaarheid onmisbaar voor je
business. Wie te traag is, gaat failliet.

Producten sneller introduceren?

Halveer uw time-to-market met Winshuttle @

Behoefte aan snelheid

Een meerderheid van de
respondenten staat onder druk om de
productlanceringscyclus te verkorten.
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€€ 68% van de CEQ's meent
dat te traag zijn tot . - ” . - "
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irrelevantie leidt. : :

De bestaande
KPMG 2019 U.S. CEO Outlook lanceringstijden zijn lang. 709%

doet er meer dan 6

maanden over

Behoefte aan schaalgrootte

VOOR DE KOMENDE 4 JAAR VERWACHTEN WE DAT
HET AANTAL NIEUWE PRODUCTEN:

stijgt Onveranderd blijft Daalt

€€ CEO’s realiseren zich dat ze werken in een nieuwe wereld NEW NEW
met ongekende mogelijkheden, bedreigingen en risico’s. PRODUCT PRODUCT [ "m u_
Maar zij moeten dynamischer en adaptiever handelen, en '
zich ontwikkelen op andere gebieden, als zij zich willen
onderscheiden of simpelweg willen overleven.
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KPMG U.S. CEO Outlook

Uitbreiding productlijn

Netto nieuw product

Verandering van ingrediént of bestanddeel

Ander label of nieuwe verpakking

Uitbreiding plan of
geografisch gebied
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Drempels voor snellere lanceringen

Bedrijven worden geconfronteerd Er wordt nog steeds veel
met veel uitdagingen voor hun handmatig werk verricht.
NPI-processen.
32%
30% 00% 1 7%
20%
HANDMATIG WERK HANDMATIG WERK
Te traag Gebrek Te veel Onvoori Onvoli Geen onderi Gebruik van spreadsheets Gebruik van papieren
aan zichti  fouten spelbaari  doende steuning voor en e-mail formillieren
baarheid heid middelen variaties

Wat is uw grootste uitdaging wanneer een nieuw product wordt gelanceerd?

66

Handmatige, trage
en niet verbonden
processen.

De juiste spelers bijeenbrengen.

De bereidheid om het proces te
veranderen.

€€ Tijdlijnen en zichtbaarheid van
levenscyclus.
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Sneller van 'Go' naar lancering

Optimaliseer en digitaliseer uw
productlanceringsprocessen met de NPI-oplossing
(New Product Introduction) van Winshuttle en blijf
marktleider. Wij bieden u de mogelijkheid om uw
SAP-productgegevens sneller te verzamelen en uw
bedrijfskritieke taken beter te beheren, zoals voorzien
in nieuwe materialen of nieuwe ontwerpen creéren.

Dit flexibele productlanceringsplatform kan alle types
lanceringsprocessen behandelen, of ze nu zeer
complex zijn of grote volumes omvatten - zo kunt u
sneller op de markt komen, uw lanceringscapaciteit
vergroten en de nodige flexibiliteit verwerven om
gelijke tred te houden met een dynamisch landschap.

Laat uw gegevens achter en wij bellen u op! 9



www.ctac.nl/winshuttle
www.ctac.nl/branches/manufacturing/master-data-management
www.ctac.nl/winshuttle/contact

